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>> "“Vendas sem fatura”, (também) uma questao cultural?

Inicialmente previsto para terminar no final do més de Janeiro, 0 prazo para
as empresas declararem a Administracao Tributaria (AT) os seus inventarios de
produtos, matérias e mercadorias - abreviadamente “mercadorias” - foi esten-
dido por mais uma semana.

Em devido tempo, as empresas queixaram-se da impossibilidade
de efetuarem tal comunicacao no prazo. Julga-se que para muitas
delas o principal problema que se colocava (coloca) é o de conju-
garosvaloresreais existentes em armazém - 0s que supostamen-
te terdo de comunicar - com 0s que constam dos seus registos
contabilisticos.

Com efeito, nos Ultimos meses, 0s meios de comunicacao social
fizeram eco da atuacao da AT junto de milhares de empresas no
sentido de verificarem a consonancia entre o contetddo dos in-
ventarios em armazém e os nimeros da contabilidade. O ponto
de partida para tal auditoria foi a constatacao de que aquelas
apresentavam na contabilidade valores demasiado elevados para
o nivel de vendas anuais declarado.

Veja-se 0 que podem significar inventarios “empolados”. Dois ce-
narios. Podem ser o efeito visivel de existéncia de subfaturacao,
asdenominadas “vendas sem fatura”. As mercadorias sao adquiri-
das no circuito formal, com o correspondente registo de entrada
na contabilidade. Posteriormente, saem do armazém sem serem
faturadase, porisso, semoriginarem registo de saida. Esta criada
a acima mencionada divergéncia entre o inventario real (menor)
eoinventario contabilistico (sobrevalorizado). No segundo cena-
rio, podem ser o contraponto a manipulacao dos inventarios por
parte de uma empresa, no sentido de aumentar (artificialmente)
0s resultados anuais. Aquela compraria e venderia toda a mer-
cadoria no circuito legal, com entradas e saidas contabilisticas.
Porém, em final de ano, perante a necessidade de, por exemplo,
mostrar um determinado nivel de resultados a banca, registaria
na contabilidade um volume de inventario final superior ao efeti-
vamente existente em armazém.
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Tendo em consideracdo o nidmero de empresas objeto da fiscali-
zacao daAT, e os dados deinfracdes ja conhecidos, é facil aceitaro
primeiro cenario como o mais realista. Dificil & perceber o porqué
de tal atuacao, i.e. qual o incentivo que as move a lancarem no
circuito informal bens provenientes do circuito formal, deixando
em aberto um “buraco” contabilistico facil de detetar. Vamos su-
por que tal incentivo é financeiro e se consubstancia no lapso de
tempo que uma empresa protela a entrega do valor dos impostos
associados as vendas nao faturadas. Entre IVA e IRC, essa reten-
cdo ndo ultrapassara 25% do valor da mercadoria vendida.

Sera este incentivo assaz substancial para motivar a empresa a
nao faturacdo? Nao esquecer que o “buraco” nos inventarios - a
sobrevalorizacdo contabilistica - mais tarde ou mais cedo tem
de ser tapado. A transacdo inicialmente ndo faturada tera de ser
reintroduzida no circuito formal, implicando o pagamento dos
referidos impostos retidos. E surge o problema: a quem faturar
essa (agora) transacao ficticia? Dificil de resolver, de modo parti-
cular quando o cruzamento pela AT de informacao sobre transa-
cOes é cada vez mais eficaz.

Tendo isto presente, serd uma atitude racional que uma empre-
sa, a troco de um protelamento temporario do pagamento de im-
postos, crie uma situacao que Ihe pode acarretar custos conside-
raveis se detetada pela AT? Nao parece, salvo se se introduzir uma
nova determinante: a questao cultural. Para parte do empresa-
riado a simples possibilidade de “fuga ao fisco”, seja nas compras
ou nas vendas, parece continuar a ser um incentivo suficiente-
mente forte para se sobreporaargumentos de racionalidade eco-
noémica.

Um estudo que falta fazer é o de testar se empresas que entram
em esquemas de subfacturacao obtém, nas suas relacdes com o
Estado, efetivo retorno que compense o risco (reputacional e fi-
nanceiro) incorrido. Ha davidas de que obtenham, salvo nos ca-
S0S em que o0 “buraco” nos inventarios é tapado com um “provi-
dencial”incéndio ou inundacao ocorrido no armazém.



